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SALVADOR, Taynan Rogers. TRS SISTEMA –Trabalho de Conclusão de Curso 
(Monografia). Graduação em Sistema de Informação da Faculdade de Apucarana. 
Apucarana-Pr. 2018. 
 
 
  RESUMO 

 
 
Objetivo: Desenvolver um sistema gerencial com o potencial para controle de uma 
vidraçaria em geral. Método: Trata-se do método evolucionário. Resultado: O 
sistema está em fase de testes que precede a implementação. Conclusão: Após a 
conclusão de todos os testes necessários será realizada a implementação do 
software.  
Palavras-chave: Sistema; controle; automatizar.  
 

 

 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 
 

SALVADOR, Taynan Rogers. TRS SYSTEM - Course Completion Work 
(Monograph). Graduation in Information System of the Faculty of Apucarana. 
Apucarana-Pr. 2018. 
 

ABSTRACT 
 
   
Objective: To develop a management system with the potential to control a general 
glazing. Method: This is the evolutionary method. Result: The system is in the test 
phase that precedes the implementation. Conclusion: Upon completion of all 
necessary tests will be carried out the implementation of the software. 
Keywords: System; control; automate. 
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1 INTRODUÇÃO  

  
1.1 Identificações do Sistema / Área de atuação do Sistema 
 
 

O sistema é nomeado como TRS Sistema, no qual foi desenvolvido para a 

empresa cujo proprietário é de parentesco próximo do autor do trabalho. O sistema foi 

todo adaptado para facilitar e organizar a rotina do local, onde pôde ser feito através 

do levantamento de dados e planejamento estratégico, de acordo com as 

necessidades e realidade da empresa. Vale ressaltar que o sistema não é estático, 

podendo ser adaptado conforme as dinâmicas e necessidades futuras da empresa, já 

que os requisitos mais importantes devem ser transitórios para que possam mudar no 

futuro e essa mudança causa maior impacto no sistema. 

 

1.2 Principais Características do Sistema 

         O TRS SISTEMA tem como objetivo principal o cadastrar clientes, fornecedores, 

vendedores, produtos, gerenciamento de entrada e saídas de produtos, orçamentos, 

pedidos de compra, além de auxiliar no controle administrativos contas a pagar e 

contras a receber e controlar movimentações de vendas e compras de produtos, 

controle de acesso de usuários. 

 

1.3 Equipamentos Necessários: Hardware e Software necessários para a 

utilização do TRS SISTEMA. 

 

1.3.1 Hardware  

 Hardware 

 Memória RAW Espaço em Disco  Processador 

Configuração 
Mínima 

2 GB 10 GB Dual Core 2.93 
ghz 

Configuração 
Recomendada 

4 GB 20 GB Core i3 2.40 ghz 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

1.3.2 Software 

 

- Sistema Operacional Windows XP ou Superior. 
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- Banco de Dados Oracle 11G. 

 

 

1.4 Suporte Técnico 

 

TRS SISTEMA tem um manual completo explicando todos os recursos do 

software. A documentação explica como o sistema funciona ou deve funcionar. Em 

caso de problema ou de duvidas o usuário deve tomar a seguinte atitude: 

 Verificar o problema ou dúvida e averiguar o manual do usuário. 

 Se o problema persistir deve-se contatar: 

 

Taynan Rogers Salvador 

Rua Elid Budian, n° 354 

Jardim Catuai 3  

86.802-626 – Apucarana – PR 

Celular: (043) 9 9690-59-10 

E-mail: Taynanrogers@hotmail.com 
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2 INFORMAÇÕES BÁSICAS  
 
 
2.1 Executar o Sistema  
 
 
 Para começar a utilizar o sistema, o usuário deve estar no ambiente Windows,  

para que possa escolher o ícone do software. 

Após ter encontrado o ícone dar um duplo clique em cima dele para que abra o 

sistema. 

 

FIGURA 1 – ICONE TRS SISTEMA 

 

 
 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 
Situado na área de trabalho do seu computador.  
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2.2 Sair do Sistema 
 
 

Dentro do sistema TRS SISTEMA existe um menu principal e uma das funções 

que existe nele é a opção sair que pode ser utilizado pelo mouse ou por tecla de 

atalho. 

Com o mouse é só dar um clique e com o teclado Ctrl + X. 

 
FIGURA 2 - OPÇÃO SAIR 

 

 
 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

Situado na barra principal do sistema. 

 

 

2.3 Como obter Auxílio  

 

 TRS SISTEMA foi desenvolvido para o usuário ter um bom relacionamento com 

o sistema, ou seja, para fácil utilização, mas sempre fica uma dúvida no ar com este 

manual poderá tirar várias dúvidas inclusive sobre um básico cadastro até uma grande 

movimentação. Além do manual terá o auxílio do ajuda que se encontra dentro do 

sistema, tirando algumas dúvidas para uma ótima utilização do sistema. 

 
 
 
2.4 Funcionamentos Básicos do Sistema 
 
 
 Tanto os cadastros como as movimentações, têm grande semelhança nos 

botões e algumas marcas, mudando apenas o formulário em que se aplica.  
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2.4.1 Barra de navegação  

 

FIGURA 3 – BARRA DE NAVEGAÇÃO 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

 Primeira Seta: Tem a função de posicionar no primeiro registro da 

tabela. 

 Segunda Seta: Tem a função de pular registro por registro do lado 

esquerdo. 

 Terceira Seta: Tem a função de pular registro por registro do lado direito. 

 Quarta Seta: Tem a função de posicionar no ultimo campo da tabela 

 

 

2.4.2 Botões de manipulações de dados 

 

2.4.2.1 Botões padrões para inclusão, exclusão, alteração, gravar, cancelar, 

barra de navegação, sair. 

 

FIGURA 4 - INCLUSÃO, EXCLUSÃO, ALTERAÇÃO, SALVAR,  

CANCELAR, BARRA DE NAVEGAÇÃO, SAIR. 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

 Esses botões fazem parte de todos os cadastros e de algumas movimentações 

e relatórios. Sempre estarão posicionados na parte superior do formulário para fácil 

visualização: 

 Botão Incluir: Sua função é incluir novo registro na tabela. No evento do 

click do botão ele posicionara no primeiro campo do formulário, e estará 

desabilitando os botões exclusão, alteração, imprimir, pesquisar. 
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 Botão Excluir: Sua função é excluir registro da tabela. No evento do click 

do botão ele irá apagar o registro selecionado. Se o registro tiver alguma 

movimentação o sistema dará uma mensagem e não poderá ser feito a 

exclusão do registro selecionado. Após a exclusão não poderá ser desfeita.   

 Botão Altera: Sua função é Alterar registro da tabela. No evento do click do 

botão ele irá alterar o registro selecionado. E estará fazendo o mesmo 

processo do botão incluir, desativando os outros botões ficando o cancelar, 

salvar e sair. 

 Botão Gravar: Sua função é salvar o registro na tabela. No evento do click 

do botão ele irá salvar o registro que foi incluído ou alterado. Este botão tem 

a função também de verificar alguns campo obrigatório, assim sem o 

preenchimento dos campos, não conseguira salvar o registro. 

 Botão Cancelar: Sua função é cancelar o processo da inclusão ou da 

alteração. No evento do click do botão o formulário entrara em processo de 

consulta. 

 Barra de Navegação:  

Primeira Seta: Tem a função de posicionar no primeiro registro da tabela. 

Segunda Seta: Tem a função de pular registro por registro do lado 

esquerdo. 

Terceira Seta: Tem a função de pular registro por registro do lado direito. 

Quarta Seta: Tem a função de posicionar no ultimo campo da tabela 

 

 Botão sair: Sua função é sair do formulário que ele esteja. No evento do 

click do botão ele irá aborta todo o processo que esteja fazendo seja 

incluindo, alternando e consultando. 

 

2.4.2.2 Botões padrões para confirmação e sair 

 

FIGURA 5 – BOTÕES CONFIRMA E SAIR 

 
Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 
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 Botão Acessar: Sua função é confirma a identificação na hora da execução 

do sistema, ele verifica se o usuario e senha esta correto.  

 Botão Sair: Sua função é sair geral do sistema.Se encontra na tela de 

Identificação. 

 

2.4.2.3 Botões padrões para Lançamentos de Itens 

 

FIGURA 6 – BOTÕES INCLUIR, SALVAR ITEM, CANCELAR ITEM E EXCLUIR. 

 

 

 

 Botão Incluir Item: Sua função é incluir um novo item na tabela. 

 Botão Salvar Item: Sua função é salvar um novo item na tabela. 

 Botão Cancelar Item: Sua função é cancelar o processo da inclusão ou da 

alteração. 

 Botão Excluir Item: Sua funçao e excluir um item já cadastrado na tabela. 

 

2.4.2.4 Botões padrões para Títulos Contas à Pagar e Contas Receber 

   

FIGURA 7– BOTÕES CONFIRMA E SAIR 

 

 Botão Novo Título: Inserir uma novo título.  

 Botão Alterar Título: Alterar um Título. 

 Botão Baixar Título: Sua função é baixar o título selecionado. 

 Botão Excluir Título: Sua funçao e excluir o título selecionado. 
 

 

 

 



17 
 

2.4.3 Campos obrigatórios  

 

 Nos formulários de cadastro e movimentação terão alguns campos obrigatórios, 

sem o preenchimento desse campo, não conseguira fazer nenhum processo, desde 

um cadastro de cliente a uma venda. Os campos obrigatórios estão com um asterisco 

na cor vermelha na frente dele. 

 

    FIGURA 8 – CAMPO OBRIGATORIO 

 

 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

Nesse formulário os campos descrição, fornecedor, estoque atual, quantidade 

mínima, quantidade máxima, unidade, preço da compra, margem de lucro, preço da 

venda, grupos, sub grupos, são de preenchimento obrigatório.  

 

2.4.4 Campo de pesquisa  

  

FIGURA 9 – CAMPO PESQUISA 

  

 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 
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Sua função de pesquisa e por código do cadastro ou por nome basta selecionar 

o que deseja filtrar e digitar no campo dados de pesquisa que já faz a pesquisa 

automaticamente. 

 

 

3 MÓDULOS DO SISTEMA  

 

TRS SISTEMA é divido por módulos: 

 Módulo de Cadastro: São dados necessários para a utilização do sistema. 

 Módulo de Movimentação: Operações de entrada e saída de produtos. 

 Módulo de Relatórios: Lista e imprime relatórios de cadastro e de 

movimentações. 

 Módulo Utilitário: Backup do sistema ex.: backup e restauração. 

 

3.1 Tela de Identificação  

 

Para poder acessar o sistema, o administrador ou o desenvolvedor do TRS 

SISTEMA tem que criar um usuário e senha para ter acesso. Após este processo o 

usuário ira acessar o sistema. Lembrando que ao clicar no botão confirma ele irá 

verificar se o usuário e a senha estão corretos ou não. 

 

FIGURA 10 – IDENTIFICAÇÃO 

 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018 
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Caso não queira entrar no sistema só clicar no botão sair. 

 

 

3.2 Menu Principal do Sistema 

 

É nela que está toda a informação que precisará busca. Ela sempre fica visível 

para o usuário podendo acessar várias operações.  

 

 

 

 

FIGURA 11 – Menu Principal 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

3.3 Cadastro de Cliente 

 

O Cadastro de cliente tem a função de cadastrar um cliente. Possuindo, código, 

tipo, CNPJ ou CPF, consulta CNPJ, RG ou Inscrição estadual, nome, razão social, 

cep, endereço, número, bairro, estado, cidade, fone, celular, e-mail, observação. 

 Código: Código é gerado automático. 

 Tipo: Se o cliente é pessoa física(PF) ou jurídica(PJ). 

 CNPJ ou CPF: Se o cliente for PF digitar o cpf se for PJ digitar o cnpj. 
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 Nome Fantasia: Se for PF informa o apelido do cliente se não colocar o 

nome fantasia. 

 Cep: Informe o cep do cliente. 

 Endereço: Informa o endereço do cliente. 

 Número: Informa o número da residência ou empresa. Se não tiver informa 

S/N (sem número); 

 Bairro: Informa o bairro do cliente. 

 Cidade: Informa a cidade do cliente.  

 Estado: Informa o estado do cliente. 

 Inscrição Estadual: Informa a Inscrição estadual do cliente. Lembrando 

que só é liberado o preenchimento quando o cliente for PJ. 

 RG: Informa o RG do cliente. Lembrando que só é liberado o preenchimento 

quando o cliente for PF. 

 Fone: Informe o telefone do cliente. 

 Celular: Informe o celular do cliente 

 Pesquisa: Abre a consulta de vendedor, para escolha. 

 E-mail: Informe o e-mail do cliente. 

 Botões de Cadastro: Ver item 2.4 

 

FIGURA 12 – CADASTRO DE CLIENTE 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 
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3.3.1 Pesquisa do Cliente 

 

Mostra todos os dados já cadastrados no cadastro de cliente. Com o objetivo 

de ter mais de uma busca no sistema. 

 Resultado: Verificar Item 2.4 

 

FIGURA 13 – CONSULTA DE CLIENTE 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

3.3.2 Cadastro de um novo endereço 

 Cep: Informe o cep do cliente. 

 Endereço: Informa o endereço do cliente. 

 Número: Informa o número da residência ou empresa. Se não tiver informa 

S/N (sem número); 

 Bairro: Informa o bairro do cliente. 

 Cidade: Informa a cidade do cliente.  

 Estado: Informa o estado do cliente. 

 Tipo do endereço: 

Endereço de cobrança  

Endereço de entrega 
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FIGURA 14 – Cadastro de um novo endereço 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

3.3.3 Cadastro de um novo Telefone 

 Tipo do Telefone: 

Comercial  

Residencial 

Fixo  

Celular  

Outros  

 Número: Informe o telefone do cliente. 
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FIGURA 15 – Cadastro de um novo telefone 

 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

 

3.4 Cadastro de Fornecedor 

 

O Cadastro de fornecedor tem como objetivo cadastrar e controlar um 

fornecedor no sistema. O que possui no formulário de cadastro, informação sobre 

nome, de endereço e a parte sobre contato. 

 

Campos para Informação: 

 Informação Principal: Código, Razão social, CNPJ, Inscrição Estadual, 

Nome do contato, Descrição. 

 Informação Endereço: Cep, Endereço, Numero, Bairro, cidade, estado. 

 Informação Contato: Fone, Celular, E-mail, observação. 

 

 

 

 

 

FIGURA 16 – CADASTRO DE FORNECEDOR 
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Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

 

3.4.1 Consulta de Fornecedor 

 

Mostra todos os dados já cadastrados no cadastro de fornecedor. Com o 

objetivo de ter mais de uma busca no sistema. 

 

FIGURA 17 – CONSULTA DE FORNECEDOR 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 Resultado: Verificar Item 2.4 
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3.5 Cadastro de Produtos 

 

O cadastro de produtos tem como objetivo, cadastrar e controlar um produto no 

sistema. 

 

FIGURA 18 – CADASTRO DE PRODUTO 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

Campos para Informação: 

 Informação Principal: Código, descrição, fornecedor, estoque atual, 

quantidade máxima, unidade, preço da compra, margem de lucro, preço de 

venda, grupo e subgrupos. 

 Código: Código é gerado automático. 

 Descrição: Nome do produto. 

 Fornecedor: Fornecedor do produto. 

 Estoque Atual: Quantidade que tem de produto para poder dar entrada no 

estoque.  

 Quantidade Mínima: Quantidade mínima de produtos que pode ter no 

estoque. 

 Quantidade máxima: Quantidade máxima de produtos que cabe no 

estoque. 

 Unidade: Informe se é unidade, peça, kg, T (Tonelada), cx (Caixa). 
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 Preço da compra: Valor que foi pago pelo produto. 

 Margem de Lucro: Informa a margem de Lucro para revenda do produto. 

 Preço da Venda:  É o valor do preço da compra mais a margem de lucro 

que deseja para revender o produto. 

 Grupo:  O grupo que o produto se encaixa. 

 Sub Grupo: Sub Grupo do grupo do produto. 

 Ativo ou Inativo: Ativo são os produtos que ainda são comercializados 

inativos são os produtos que não vende mais ou parou de fabricar. 

 

 

3.5.1 Consulta de Produtos 

 

Mostra todos os dados já cadastrados no cadastro de produtos. Com o objetivo 

de ter mais de uma busca no sistema. 

 

FIGURA 19 – CONSULTA DE PRODUTOS 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

 Resultado: Verificar Item 2.4 

3.6 Cadastro de Vendedores 
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O Cadastro de fornecedor tem como objetivo cadastrar e controlar um 

Vendedor no sistema. O que possui no formulário de cadastro, informação sobre 

nome, de endereço e a parte sobre contato. 

 

Campos para Informação: 

 Informação Principal: Código, nome, CPF, RG, Data de Nascimento, sexo. 

 Informação Endereço: Cep, Endereço, Numero, Bairro, cidade, estado. 

 Informação Contato: Fone, Celular, E-mail, observação. 

 

FIGURA 20 – CADASTRO DE VENDEDORES 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

3.6.1 Consulta de Vendedores 

 

Mostra todos os dados já cadastrados no cadastro de vendedores Com o 

objetivo de ter mais de uma busca no sistema. 
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FIGURA 21 – Consulta de Vendedores 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 Resultado: Verificar Item 2.4 

 

3.7 Cadastro de Grupos de Produtos 

 

O Cadastro de Grupos de Produtos tem como objetivo cadastrar e controlar um 

Grupo de produtos no sistema. O que possui no formulário de cadastro, informação 

sobre grupos. 

FIGURA 22 – CADASTRO DE GRUPOS DE PRODUTOS 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018 
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Campos para Informação: 

 Informação Principal: Código, descrição. 

 Consulta: Na própria tela de cadastro aparece os grupos cadastrados. 

 Resultado: Verificar Item 2.4 

 

3.8 Cadastro de Sub Grupos de Produtos 

 

O Cadastro de Sub Grupos de Produtos tem como objetivo cadastrar e controlar 

um Grupo de produtos no sistema. O que possui no formulário de cadastro, informação 

sobre grupos. 

 

FIGURA 23 – CADASTRO DE SUB GRUPOS DE PRODUTOS 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

Campos para Informação: 

 Informação Principal: Código, descrição e Grupo. 

 Consulta: Na própria tela de cadastro aparece os grupos cadastrados. 

 Resultado: Verificar Item 2.4 
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3.9 Cadastro de Usuários.  

 

O cadastro de usuários tem como objetivo cadastrar e controlar uns usuários 

no sistema. 

 

FIGURA 24 – CADASTRO DE USUÁRIOS 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

Campos para Informação: 

 Informação Principal: Código, nome, senha, Tipos de Usuários, situação. 

 Tipos de Usuários:  

Administrador: tem acesso para administrar os usuários e dados cadastrados do 

sistema. 

Usuários: tem acesso nas telas que for liberada pelo administrador. 

Vendedor: tem acesso as telas que o administrador liberar. 

 Liberar acesso: das tela de cadastro e consulta de: cliente, vendedor, fornecedor, 

produtos/grupos de produtos/sub grupos, orçamento, pedido de compra, compra, 

venda, contas a receber, contas a pagar, contas a pagar, cadastro de usuários, 

cadastro de empresa. 

 

 Resultado: Verificar Item 2.4 
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3.9.1 Consulta de usuários 

Mostra os dados já cadastrados no cadastro de usuários. Com o objetivo de ter 

mais de uma busca no sistema. 

 

FIGURA 25 – CONSULTA DE USUÁRIOS 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

 Resultado: Verificar Item 2.4 

 

3.10 Cadastro de Empresas 

 

O cadastro de empresas tem como objetivo cadastrar e controlar empresas no 

sistema. 

Campos para Informação: 

 Informação Principal: Código, nome fantasia, CNPJ, razão social, 

inscrição estadual. 

 Informação Endereço: Endereço, cidade, estado. 

 Informação Contato: Fone, Celular, E-mail. 

 Resultado: Verificar Item 2.4 
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FIGURA 26 – CADASTRO DE EMPRESAS 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

3.10.1 Consulta de Empresas 

 

Mostra todos os dados já cadastrados no cadastro de empresas. Com o 

objetivo de ter mais de uma busca no sistema. 

 

FIGURA 27 – CONSULTA DE EMPRESAS 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 
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3.11 Cadastro de Orçamento 

 

O cadastro de orçamento tem como objetivo cadastrar e controlar um 

orçamentos no sistema. 

Campos para Informação: 

 Código e data: São gerados automaticamente pelo sistema. 

 Cliente e Vendedor: Podem ser escolhidos na lista ou apertar o botão    

E ter acesso a tela de cadastro e pesquisa. 

 Lançamento de itens do orçamentos: Nome do produto e quantidade 

desejada. 

 Botão efetuar venda: Abre a tela de vendas levando os todos os dados da 

tela orçamento. 

 

 

FIGURA 28 – CADASTRO DE ORÇAMENTO  

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

 Resultado: Verificar Item 2.4 
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4 

3.11.1 Consulta de Orçamentos 

 

  FIGURA 29 – CONSULTA DE ORÇAMENTO 

 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

Mostra todos os dados já cadastrados no cadastro de um orçamento. Com o 

objetivo de ter mais de uma busca no sistema. 

Campos para Informação: 

 1: Botão efetuar venda: Abre a tela de vendas levando os todos os dados 

da tela orçamento. 

 2: Atualizar: Faz um filtro por intervalos de data. 

 3: Dados da pesquisa: é digitado o código ou nome do Cliente dependendo 

do filtro selecionado no procurar por. 

 4:Procurar por: 

 Código do pedido: Filtra por número de pedido. 

 Cliente: Filtra por nome de cliente. 

 

 Resultado: Verificar Item 2.4 

 

 

 

1 

1 

2 

3 
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3.12 Pedidos de Compra  

O Pedidos de compra tem como objetivo cadastrar e controlar um orçamentos 

no sistema. 

Campos para Informação: 

 Código e data: São gerados automaticamente pelo sistema. 

 Cliente e Vendedor: Podem ser escolhidos na lista ou apertar o botão    

E ter acesso a tela de cadastro e pesquisa. 

 Lançamento de itens do orçamentos: Nome do produto e quantidade 

desejada. 

 Botão efetuar Compra: Abre a tela de compra levando os todos os dados 

da tela pedidos de compra. 

 

FIGURA 30 – Cadastro Pedidos de Compra 

 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

 Resultado: Verificar Item 2.4 
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3.12.1 Consulta Pedidos de Compra  

FIGURA 31 – Cadastro Pedidos de Compra 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

Mostra todos os dados já cadastrados no cadastro de um pedido de compra. 

Com o objetivo de ter mais de uma busca no sistema. 

Campos para Informação: 

 1: Botão efetuar Compra: Abre a tela de compras levando os todos os 

dados da tela Pedidos de compra. 

 2: Atualizar: Faz um filtro por intervalos de data. 

 3: Dados da pesquisa: é digitado o código ou nome do Fornecedor 

dependendo do filtro selecionado no procurar por. 

 4:Procurar por: 

 Código do pedido: Filtra por número de pedido. 

 Fornecedor: Filtra por nome de cliente. 

 

 Resultado: Verificar Item 2.4 

 

3.13 Movimentação de saída 

 

1 

2 

4 

3 
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  A movimentação de venda tem como objetivo, vender um produto do 

sistema que já foi cadastro. 

 

FIGURA 32 – Tela de Venda 

 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

Campos para Informação: 

 Código e data: São gerados automaticamente pelo sistema. 

 Cliente e Vendedor: Podem ser escolhidos na lista ou apertar o botão    

E ter acesso a tela de cadastro e pesquisa. 

 Lançamento de itens do orçamentos: Nome do produto e quantidade 

desejada. 

 1:Valor de entrada: Caso seja necessário alguma entrada em dinheiro. 

 2:Quantidade de Parcelas: Digitar a quantidade que deseja parcelar a venda. 

 3:Condição de Pagamento:  

À Prazo: podendo parcelar em quantas vezes a empresa permitir. 
À Vista: Pagamento a vista não gerando parcelas. 



38 
 

3 
2 

1 

 4:Botão Gerar Parcelas: depois de ter escolhido a quantidade de parcelas e a data 

de vencimento apertando esse botão gera as parcelas. 

 5:Escolher a data de Vencimento: opção de escolher a data de vencimento da 

parcela. 

 6: Concluir a venda: Nesse botão e salvo a venda. 

 7:Cancelar Venda: é cancelada a venda, fechando tela. 

 

3.13.1 Consulta de Vendas 

 

FIGURA 33 – Consulta de Vendas 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

Mostra todos os dados já cadastrados no cadastro de uma venda. Com o 

objetivo de ter mais de uma busca no sistema. 

Campos para Informação: 

 1: Atualizar: Faz um filtro por intervalos de data. 

 2: Dados da pesquisa: é digitado o código ou nome do Cliente dependendo 

do filtro selecionado no procurar por. 

 3:Procurar por: 
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 Código do pedido: Filtra por número de pedido. 

 Cliente: Filtra por nome de cliente. 

 

 Resultado: Verificar Item 2.4 

 

 

3.14 Movimentação de Entrada  

A movimentação de Compra tem como objetivo, comprar um produto do 

sistema que já foi cadastro. 

 

FIGURA 34 – Tela de Compra 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

Campos para Informação: 

 Código e data: São gerados automaticamente pelo sistema. 

 Fornecedor e empresa: Podem ser escolhidos na lista ou apertar o botão  

  e ter acesso a tela de cadastro e pesquisa. 

 Lançamento de itens da Compra: Nome do produto e quantidade 

desejada. 
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 1:Valor de entrada: Caso seja necessário alguma entrada em dinheiro. 

 2:Quantidade de Parcelas: Digitar a quantidade que deseja parcelar a venda. 

 3:Condição de Pagamento:  

À Prazo: podendo parcelar em quantas vezes a empresa permitir.À Vista: Pagamento a 
vista não gerando parcelas. 

 

 4:Botão Gerar Parcelas: depois de ter escolhido a quantidade de parcelas e a data 

de vencimento apertando esse botão gera as parcelas. 

 5:Escolher a data de Vencimento: opção de escolher a data de vencimento da 

parcela. 

 6: Concluir a Compra: Nesse botão e salvo a venda. 

 7:Cancelar Compra: é cancelada a compra, fechando tela. 

 

3.14.1 Consulta de Compras 

 

FIGURA 35 – Consulta de Compras 

 

 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

Mostra todos os dados já salvos de uma compra. Com o objetivo de ter mais 

de uma busca no sistema. 
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Campos para Informação: 

 1: Atualizar: Faz um filtro por intervalos de data. 

 2: Dados da pesquisa: é digitado o código ou nome do Fornecedor 

dependendo do filtro selecionado no procurar por. 

 3:Procurar por: 

 Código do pedido: Filtra por número de pedido. 

 Cliente: Filtra por nome do Fornecedor. 

 

 Resultado: Verificar Item 2.4 

 

 

3.15 Contas à pagar  

 

FIGURA 36 – Contas a Pagar  

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

Mostra todos os dados já salvos de contas à pagar. Com o objetivo de ter mais 

de uma busca no sistema. 

 

Campos para Informação: 

 1: Atualizar: Faz um filtro por intervalos de data. 

 2: Dados da pesquisa: é digitado o código ou nome do Cliente dependendo 

do filtro selecionado no procurar por. 
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 3:Procurar por: 

 Código do pedido: Filtra por número de pedido. 

 Cliente: Filtra por nome de cliente. 

 4:Montrar: Filtrar por Aberto, pago, atrasado, cancelado, todas. 

 Resultado: Verificar Item 2.4 

 

3.16 Contas a Receber 

 

FIGURA 37 – Contas Receber  

 

 

  
Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

Campos para Informação: 

 1: Atualizar: Faz um filtro por intervalos de data. 

 2: Dados da pesquisa: é digitado o código ou nome do Cliente dependendo 

do filtro selecionado no procurar por. 

 3:Procurar por: 

 Código do pedido: Filtra por número de pedido. 

 Cliente: Filtra por nome de cliente. 

 4:Montrar: Filtrar por Aberto, pago, atrasado, cancelado, todas. 

 Resultado: Verificar Item 2.4 
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4 RELATÓRIOS  

 

 

4.1 Relatório de Clientes 

 

NOME DA EMPRESA 
DATA: 99/99/9999                                 Relatório de Clientes                                             PAG.:99 
---------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------- 
CODIGO    NOME                           ENDERECO                             CEP                   TELEFONE 
---------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------- 
 
   9999         XXXXXXXXXXXXX        XXXXXXXXXXXXXXX            XXXXXXX             XXXXXXXXXXXX 
   9999         XXXXXXXXXXXXX        XXXXXXXXXXXXXXX            XXXXXXX             XXXXXXXXXXXX 
 

Filtro: Código, Nome, data. 
 
 
 

4.1.1 Descrição 
 

 Código: Código do cliente cadastrado. 
 Nome: Nome do cliente cadastrado. 
 Endereço: Endereço do cliente cadastro. 
 Cep: Cep do cliente cadastrado. 
 Data: data do pedido. 

 
 
 
4.2 Relatório de Fornecedores 

 
NOME DA EMPRESA 
DATA: 99/99/9999                                 Relatório de Fornecedores                                    PAG.: 99 
---------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------- 
CODIGO    NOME                           CPF/CNPJ                       ENDEREÇO                   CIDADE 
---------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------- 
 
   9999         XXXXXXXXXXXXXX        99999999999999           XXXXXXXXXXXXXX      XXXXXXXXXXXX 
   9999         XXXXXXXXXXXXXX         99999999999999          XXXXXXXXXXXXXX      XXXXXXXXXXXX 
  
 

 Filtro: Código, Nome 
 

4.2.1 Descrição 
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 Código: Código do fornecedor 
 Nome: Nome do fornecedor 
 CNPJ/CPF: CNPJ ou CPF do Fornecedor 
 Endereço: Endereço 
 Cidade: Cidade 

 
 
 
4.3 Relatório de Usuários  

 
 
NOME DA EMPRESA 
DATA: 99/99/9999                                 Relatório de Funcionário                                       PAG.: 99 
---------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------- 
CODIGO    NOME                           FUNÇÃO                             LOGIN                   DATA 

ADMISSÃO 
---------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------- 
 
   9999         XXXXXXXXXXXXX        XXXXXXXXXXXXXXX            XXXXXXX              99/99/9999 
   9999         XXXXXXXXXXXXX        XXXXXXXXXXXXXXX            XXXXXXX              99/99/9999 
 
 

 

4.3.1 Descrição 
 

 Código: Código do funcionário. 
 Nome: Nome do funcionário. 
 Função: Função do funcionário. 
 Login: Login de entrada no sistema. 
 Data: Data de cadastro no sistema. 
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4.4 Relatório de Saídas 

 
 
NOME DA EMPRESA 
DATA: 99/99/9999                                 Relatório de Vendas                                             PAG.: 99 
---------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------- 
CODIGO     CLIENTE                    VENDEDOR                  DATA VENDA        VALOR  
---------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------- 
 
 9999      XXXXXXXXXXXXX        XXXXXXXXXXXXXXXX            99/99/9999     R$99.999,99 
 9999      XXXXXXXXXXXXX        XXXXXXXXXXXXXXXX            99/99/9999     R$99.999,99 
 
Filtro: Cliente, Vendedor. 
 
 

4.4.1 Descrição 
 
 

 Código: Código do cliente. 
 Cliente: Nome do cliente. 
 Vendedor: Nome do vendedor. 
 Data Venda: Dia da venda do produto. 
 Valor: Valor total da venda. 
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5 CÓPIAS DE SEGURANÇA 
 
 

Cópia de segurança (em inglês: backup) é a cópia de dados de um dispositivo 

de armazenamento a outro para que possam ser restaurados em caso da perda dos 

dados originais, o que pode envolver apagamentos acidentais ou corrupção de dados. 

É útil para proteger dados contra a perda acidental, se seu sistema, hardware 

ou mídia de armazenagem apresentar falha. Por exemplo, você pode usar Backup 

para copiar os dados em seu disco rígido e arquivá-los em outro disco, pendrive, 

compartilhamento por rede ou outro sistema. Se seu disco rígido for apagado ou 

danificado, você poderá recuperar os dados facilmente, da cópia arquivada.  

O correto é fazer a cópia de segurança todos os dias, na hora de almoço ou no 

final do expediente.  

 Backup:  

FIGURA 37 - BACKUP 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 
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 Restore: 

FIGURA 36 – RESTORE 

 

Fonte: Autor da pesquisa, 2018. 

 

 
 


